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Samenvatting
Ondernemersactiviteit en economische groei staan volgens de bestaande literatuur in positieve relatie met elkaar, waarbij het effect voor ontwikkelde landen groter is. Verschillende instituties als corruptie, eigendomsrechten, overheidsbeleid en cultuur hebben invloed op deze relatie. Uit het onderzoek, uitgevoerd door wereldwijde data uit de jaren 2010, 2013 en 2017 te analyseren, volgt geen significante relatie tussen ondernemersactiviteit en economische groei. De correlatie tussen ondernemersactiviteit en economische groei is positief. De rol van instituties blijkt eveneens insignificant. Ontwikkelingseconomieën groeien gemiddeld 0.700% minder dan ontwikkelde economieën. Hierbij wordt geen verschillende relatie gevonden voor ontwikkelde of ontwikkelingslanden in de relatie tussen ondernemerschap en groei. Verder onderzoek wordt geadviseerd. 
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[bookmark: _Toc14802740]1. Inleiding 
Oxfam ziet weer de kloof tussen arm en rijk groeien, kopte de Volkskrant begin dit jaar (2019). Waar ‘s werelds rijksten er met gemiddeld 12% op vooruit gingen, werd de armste helft afgelopen jaar nog 11% armer. Het aantal mensen wereldwijd dat moet rondkomen van minder dan €1,90 per dag mag de laatste decennia sterk gedaald zijn, in de sub-Sahara van Afrika neemt de extreme armoede toe. Is hier een verklaring voor? Waarom is het Westen ontwikkeld, groeien economieën als China en India, maar blijft Afrika achter? Waarin verschillen deze gebieden en kunnen die verschillen aangepakt worden?
Meerdere determinanten van economische groei kunnen hieraan ten grondslag liggen. Technologische ontwikkeling en menselijk kapitaal hebben beiden een positief effect op de economische groei in een land, maar niet minder belangrijk is de infrastructuur (Esfahani & Ramirez, 2003). Als een land zijn infrastructuur verbetert, heeft dat positieve invloed op het bruto binnenlands product (bbp). Echter, een georganiseerde infrastructuur alleen volstaat niet. Onderzoek heeft aangetoond dat verschillende soorten instituties, waaronder wet- en regelgeving, politieke structuur en sociale normen en waarden, invloed uitoefenen op de economische groei van een land (Leblang, 1996). De institutionele context van een land veranderen vergt echter een langdurig proces, en daarom is een andere oplossing voor het armoedeprobleem nodig. 
Thurik (2014) toonde aan dat ondernemersactiviteit in een OESO-land, mits ontstaan vanuit kansen, voor-cyclisch correleert met economische groei in het land. Startende ondernemers beïnvloeden de economische groei van een land dus mogelijk positief. Volgens Van Praag en Versloot (2007) creëert een startende ondernemer daarnaast meer banen dan een bedrijf dat al langer dan drie jaar opereert door hun snellere groei. Concluderend, een land waarin de ondernemersactiviteit hoog is, heeft grotere kans om in de toekomst economisch te groeien. De vraag die als gevolg hiervan rijst is: geldt dit ook voor ontwikkelingslanden? Desai (2011) noemt terecht dat ondernemers in ontwikkelingslanden door hogere armoede met grotere waarschijnlijkheid een onderneming starten vanuit noodzaak in plaats van vanuit kansen, wat het door Thurik geschatte effect irrelevant maakt voor een ontwikkelingsland. Thurik vond namelijk geen significante relatie tussen ondernemerschap vanuit noodzaak en economische groei. Echter, dat hij dit effect niet vindt voor OESO-landen betekent niet dat er geen effect is. Tot de OESO-landen behoren namelijk maar vijf ontwikkelingslanden en 31 ontwikkelde landen. Het effect dat Thurik meet, zegt dus meer over Westerse landen dan over ontwikkelingslanden. Afrikaanse landen zijn in zijn analyse helemaal niet opgenomen. Deze scriptie neemt in de analyse observaties mee uit alle continenten en uit de jaren 2010, 2013 en 2017, zowel ontwikkelde als ontwikkelingslanden. Bovendien legt het onderzoek een link tussen de institutionele theorie en ondernemerschap. Dit onderzoek is vernieuwend in de periode die zij onderzoekt, alsook in de vergelijking die gemaakt wordt tussen ontwikkelings- en ontwikkelde landen wereldwijd, met het doel de relatie tussen ondernemerschap en economische groei te definiëren. Dit is vooral relevant voor de economische toekomst van ontwikkelingslanden. 
Zoals Lingelbach, de la Viña en Asel (2005) aangeven: Ondernemerschap in ontwikkelingslanden is een belangrijk fenomeen in de huidige wereldeconomie dat ten onrechte weinig is onderzocht. Dat ondernemerschap zo belangrijk is komt doordat ondernemers vaak op een verrassend andere, maar effectieve manier omgaan met de inefficiënte economie in ontwikkelingslanden. Startende ondernemers met groeiperspectieven worden daarom gezien als belangrijke spelers op weg naar economische ontwikkeling en groei, maar de huidige literatuur hierover is beperkt. Zoals Urbano, Aparicio en Audretsch (2019) verwoorden: vervolgonderzoek moet de vraag aanpakken over wat bevorderende instituties zijn in ontwikkelde en ontwikkelingslanden, zodat ondernemerschap het proces van economische ontwikkeling voedt. De volgende onderzoeksvraag kan worden geformuleerd:
Hoe verschilt de relatie tussen ondernemerschap en economische groei in ontwikkelingslanden van die in ontwikkelde landen en wat is hierbij de rol van instituties?
Hierbij is ondernemerschap als volgt gedefinieerd. Ondernemerschap is het benutten van de kans een onderneming te starten met het doel daaruit een inkomen te verkrijgen, ongeacht je huidig beschikbare middelen (Murphy Jr., 2014). Ondernemerschap wordt gemeten aan de hand van de totale ondernemersactiviteit in een vroeg stadium, per land. Dat betekent dat er concrete plannen zijn een onderneming te starten of dat een ondernemer zijn bedrijf maximaal drie jaar geleden is gestart (Global Entrepreneurship Monitor, 2019). Economische groei wordt gemeten in de jaarlijkse procentuele groei van het bbp per hoofd van een land. Een ontwikkelingsland is een land dat in vergelijking met andere landen onderontwikkeld is in de volgende aspecten: infrastructuur, economie, technologie, educatie en gezondheidszorg. De Verenigde Naties hebben een lijst opgesteld met landen die in 2017 als ontwikkelingsland gezien worden aan de hand van deze kenmerken (zie bijlage B.1). 
De resultaten van dit onderzoek leveren mogelijk een bijdrage aan het verbeteren van de beleidsvoering van ontwikkelingshulp. Wereldwijd gezien wordt voor ondernemerschap geen significant effect op economische groei gevonden. Daarin zijn instituties ook niet van significante invloed op groei, of op de relatie tussen startend ondernemerschap en groei. De effecten verschillen niet tussen ontwikkelde en ontwikkelingslanden. Dit valt op omdat vermoed wordt dat ontwikkelingslanden meer ondernemers kennen die aan armoede willen ontsnappen dan ondernemers die kansen zien, en resultaat uit eerder onderzoek concludeerde dat ondernemerschap vanuit kansen positief in relatie staat tot economische groei, waar de noodzaak om te ondernemen niet relateert aan groei (Thurik, 2014). Om de verschillen hiertussen helder te krijgen, kan een experiment opgezet worden waarin ondernemen gestimuleerd wordt en een prominentere plaats krijgt in de ontwikkelingshulp, naast het doneren van geld om de infrastructuur te verbeteren of voedsel te schenken. Orange Corners, een project van de Nederlandse overheid in Afrikaanse ontwikkelingslanden, voerde dit experiment uit (Rijksoverheid, 2018). Daaruit bleek dat jongeren stimuleren te ondernemen positieve invloed heeft op het aantal banen in de regio. Waarom kan dit wel ontstaan met hulp en niet zelfstandig? Om die vraag te beantwoorden is niet uitvoerig genoeg onderzocht waarin ontwikkelingslanden verschillen van het Westen. Deze scriptie draagt bij aan een duidelijk inzicht in de verschillen tussen ontwikkelingslanden en ontwikkelde landen en vindt op basis van data over landspecifieke instituties, procentuele groei van het bbp per capita en ondernemersactiviteit geen significant verschillende relatie tussen ondernemerschap en economische groei voor ontwikkelde landen in verhouding tot ontwikkelingslanden.
Hiertoe behandel ik de volgende deelvragen:
1. Hoe verhouden ondernemerschap en economische groei zich tot elkaar volgens de wetenschappelijke literatuur?
2. Wat kenmerkt ontwikkelingslanden?
3. Wat is de rol van instituties in de relatie tussen ondernemerschap en economische groei? 
4. Welke factoren zijn van invloed op de economische ontwikkeling van landen?
Het theoretisch kader bestaat uit deelvraag 1. en 2. Deelvraag 3. wordt alvast vanuit eerdere literatuur belicht. Na het theoretisch kader volgt de bespreking van de data en methodiek voor het statistische deel van de scriptie. De uitvoering van de methodiek resulteert in de bevindingen in de resultatensectie. Deze geven richting aan het beantwoorden van deelvraag 3. en 4. De algemene conclusie met een bespreking van tekortkomingen en suggesties voor vervolgonderzoek vormt het slot van deze scriptie.


[bookmark: _Toc14802741]2. Theoretisch kader
Deze sectie bespreekt allereerst economische theorieën zoals deze in de loop der jaren zijn ontstaan. De theorie helpt om de factoren die de relatie tussen groei en ondernemersactiviteit beïnvloeden ook daadwerkelijk te analyseren. De factoren die van invloed zijn volgens de literatuur worden gebruikt in het model om de onderzoeksvraag te kunnen beantwoorden. Deel twee van het theoretisch kader beschrijft de huidige wetenschappelijke literatuur over het onderzoek naar de relatie tussen ondernemersactiviteit en economische groei. In het laatste deel worden verschillen tussen ontwikkelde en ontwikkelingslanden geschetst zoals deze in de huidige literatuur beschreven zijn.
[bookmark: _Toc14802742]2.1 Theorieën
[bookmark: _Toc14802743]2.1.1 Malthus en Solow
Sinds jaar en dag tracht de mens een verklaring te vinden voor economische groei. Als economische groei te danken is aan bepaalde aspecten, kunnen we deze aspecten toepassen op de samenleving en is toekomstige groei verzekerd. Toch zijn de antwoorden op de vraag: waardoor wordt economische groei veroorzaakt? uiteenlopend en onvolledig. Malthus (1798) stelde dat er een maximale bevolkingsgroei is, omdat er een moment komt dat er te weinig land is om de monden te voeden. In zijn model fungeert bevolkingsgroei als de toename in productiviteit en daarmee dus de output van een economie. Deze theorie heeft een keerzijde. Volgens de theorie plant de mens zich voort tot de maximale hoeveelheid die hij aankan is bereikt. Dit betekent dat meer middelen leidt tot meer kinderen en dus niet tot een hoger individueel inkomen. Het resultaat is dat de economie in absolute cijfers groeit, terwijl individuen even arm blijven. Dit beschrijft deels de huidige situatie van ontwikkelingslanden, maar verklaart niet waarom in ontwikkelde landen het relatieve inkomen wel groeide. 
Solow (1956) zag de onvolledigheid van Malthus’ theorie. Zijn model beschrijft drie factoren die economische groei veroorzaken: een toename in kapitaal, bevolkingsgroei of technologische vooruitgang. In Solows theorie krijgt technologische vooruitgang dus een prominente plaats. Daarmee lijkt het gat tussen de ontwikkelde en ontwikkelingslanden gedicht, maar Solow bestempelt technologische vooruitgang als exogeen en daardoor rijst een volgende vraag. Hoe kan het dat technologische vooruitgang wel optreedt in het ene en niet in het andere land? Hangt dat af van geluk? Of mist Solows model nog factoren die wel van invloed zijn op economische groei?
[bookmark: _Toc14802744]2.1.2 De institutionele theorie
De institutionele theorie geeft hier mogelijk antwoord op. Deze theorie onderzoekt het tot stand komen van instituties hun invloed op de samenleving over tijd en tracht structuur aan te brengen via schema’s, regels, normen en waarden en gewoontes. Instituties zijn daarbij alle ontstane flexibele factoren in een land die bepalen hoe mensen met elkaar omgaan (Stinchcombe, 2000). Voorbeelden zijn cultuur, normen, routines en wet- en regelgeving. Instituties verschillen dus tussen landen.
De institutionele theorie stelt dat sociale structuur menselijk gedrag bepaalt en daarmee economische ontwikkeling beïnvloedt (Veblen, 1899). Deze structuur is volgens Selznick (1949) dynamisch, maar vormt zich naar de eigenschappen van de mensen in de samenleving en naar externe invloeden.
In theorie kan een overheid dus een unieke set aan instituties vormen die de samenleving duurzaam en succesvol maakt en economische groei bewerkstelligt. Echter, instituties ontstaan deels van nature, waardoor de samenleving ze als een soort ideologie beschouwt en ze niet snel verandert. Daarom doet een overheid vaak weinig moeite om de optimale set van instituties te creëren (Meyer & Rowan, 1977).
Volgens de oude institutionele stroming worden organisaties echter beperkt door geldende instituties in de maatschappij, wat veroorzaakt dat ze niet efficiënt produceren. Het moeilijk aanpasbare karakter van de instituties remt zo economische ontwikkeling. De nieuwe stroming ziet verschillende instituties als onafhankelijke variabelen en niet als geheel en stelt daarom dat het aanpassen deels mogelijk is. Echter, DiMaggio en Powell (1983) noemen dat macht voor overheden belangrijker is dan efficiëntie en dat ze daarom handelen naar de geldende instituties. Het is dus van belang dat overheden inzien dat de institutionele context belangrijk is voor de prestaties op economisch niveau. Verschillende institutionele niveaus resulteren in verschillende niveaus van economische ontwikkeling.
[bookmark: _Ref12485233][bookmark: _Toc14802745]2.2 Ondernemersactiviteit en instituties
De literatuur maakt onderscheid in twee instituties: formele en informele. Formele instituties zijn het overheidsorgaan, de rechtsstaat en eigendomsrechten. Deze worden stuk voor stuk behandeld in de volgende sectie en samengevat in bijlage C.1, omdat eerder onderzoek naar de relatie tussen instituties en ondernemersactiviteit nodig is de institutionele variabelen in dit onderzoek vast te stellen. Informele instituties die besproken worden zijn cultuur en corruptie. Normen en waarden vallen ook onder informele instituties, maar deze worden niet apart besproken aangezien cultuur ook de normen en waarden van een samenleving omvat. Uit onderzoek is gebleken dat de effecten van informele instituties op ondernemerschap groter zijn dat die van de formele (Urbano, Aparicio & Audretsch 2019).
[bookmark: _Toc14802746]2.2.1 Beperkte overheid
Eerder onderzoek vond dat een sterk gereguleerd land minder ondernemersactiviteit kent (Dreher & Gassebner, 2013). Regulering houdt potentiële ondernemers tegen een bedrijf te starten. Dit vond ook Nyström (2008) tijdens zijn onderzoek. Hij concludeert dat een kleine overheid met de juiste wettelijke structuren maar lage regulatie over kredietverstrekking, bedrijfsvoering en personeelsbeleid resulteert in een hoger percentage ondernemersactiviteit binnen een land. Door een sterke en stabiele overheid worden na verloop van tijd de overige instituties beter, wat op zijn plaats een hogere ondernemersactiviteit geeft. Je zou dus kunnen stellen dat ondernemersactiviteit verhogen begint bij het creëren van een stabiele overheid. Daarbij bevestigen ook Estrin et al. (2013) dat het belangrijk is dat deze overheid klein is en op de achtergrond opereert. Dit komt overeen met een liberale regering waarbij het bedrijfsleven vrijheid krijgt. De grootte van de overheid blijkt negatief gecorreleerd te zijn met ondernemersactiviteit volgens Bjørnskov en Foss (2008). Net als deze scriptie trachten de onderzoekers de relatie tussen instituties (en economisch beleid) en ondernemerschap te schatten. Ze concluderen dat de ondernemer wordt beperkt in zijn handelen als de invloed van de overheid groot is. 
Anders gezegd, economische vrijheid is belangrijk voor ondernemerschap en daarom is het wenselijk een kleine overheid te hebben (Acs, Morck & Yeung, 2001). 
[bookmark: _Toc14802747]2.2.2 Rechtsstaat
Uit de vorige paragraaf blijkt dat ondernemersvrijheid belangrijk is voor ondernemersactiviteit. Toch is een samenleving zonder regels ook niet wenselijk. Daarom wordt ook de mate waarin een land haar rechtsstaat juist uitvoert, gezien als determinant van ondernemersactiviteit. De relatie tussen rechtsstaat en ondernemersactiviteit blijkt positief (Troilo, 2011). Hierbij is de rechtsstaat het systeem van geschreven wetten en regels waar mensen zich aan moeten houden en waar zij aanspraak op kunnen maken (The World Bank, 2019). Contracthandhaving, eigendomsrechten, rechtbanken en politie vallen hieronder. Volgens Troilo (2011) gelden voor een rechtsstaat drie dingen: over tijd blijft de rechtsstaat hetzelfde, de rechtsstaat is algemeen geldend en daarom is voert de ene politieagent geen andere regels dan de ander en er is gelijkheid: voor iedereen gelden dezelfde regels. Op deze manier kan er geen misbruik gemaakt worden van het systeem.
Worden deze principes toegepast in een land, dan is er geen deel van de bevolking meer dat wordt beperkt in het ondernemen, zoals nu het geval is voor vrouwen (Estrin & Mickiewicz, 2013), maar gelden voor ieder individu dezelfde procedures om een onderneming te starten. Dan is het ook voor vrouwen makkelijker en normaler om te gaan ondernemen (Goltz, Buche & Pathak, 2015). Hierdoor groeit de poule met potentiële ondernemers en dat heeft weer een positieve uitwerking op de werkgelegenheid. Niet alleen door de vrouwen die nu makkelijker aan een carrière als ondernemer komen, maar ook doordat nieuwe ondernemers gemiddeld meer banen creëren dan gevestigde bedrijven.
Volgens Boettke en Coyne (2003) is ondernemerschap een karaktereigenschap die elk mens in meerdere of mindere mate meedraagt. Daarom stellen zij dat ondernemerschap niet direct economische groei veroorzaakt. Instituties die ondernemerschap motiveren en in reactie daarop groei veroorzaken zijn er echter wel. De belangrijkste blijken privaat eigendom en rechtsstaat, die beiden een positieve uitwerking hebben op het percentage ondernemers in een land. Concluderend, het zijn van een rechtsstaat correleert volgens meerdere onderzoeken als positief met ondernemerschap.
[bookmark: _Toc14802748]2.2.3 Eigendomsrechten
Naast corruptie noemt onderzoek van Estrin et al. (2011) eigendomsrechten als een van de belangrijkste instituties die ondernemersactiviteit beïnvloeden. Volgens dit onderzoek verhoogt de mogelijkheid om eigendomsrechten te bezitten de groei van de ondernemersactiviteit. Dit komt doordat een ondernemer, vooral als hij streeft naar groei, financiering nodig heeft. Als hij eigendomsrechten heeft, wordt dat door investeerders als betrouwbaarder gezien, aangezien zijn bezittingen en de winst die hij hiermee zal maken door te ondernemen, hem niet afgenomen kunnen worden. Door eigendomsrechten verwerft de ondernemer dus makkelijker kapitaal en wordt groei ook daadwerkelijk gerealiseerd. De zekerheid dat eigendomsrechten verworven kunnen worden, heeft volgens Nyström (2008) een positief effect op het niveau van ondernemerschap. Zij onderzocht de determinanten van ondernemerschap in OESO-landen in de periode 1972-2002. De zekerheid op en de veiligheid van eigendomsrechten ziet ze als maatstaf van ondernemersvrijheid. Deze vrijheid leidt tot meer ondernemerschap.
Fogel, Hawk, Morck en Yeung (2006) concludeerden eerder al dat eigendomsrechten hogere toetreding van ondernemers veroorzaken, doordat ondernemersactiviteit afhangt van hoe goed eigendomsrechten van ondernemers beschermd worden tegen de GINI die invloed uitoefent op de politiek. Hierin wordt opnieuw bevestigd dat ook politieke stabiliteit belangrijk is voor de toename in ondernemersactiviteit. 
[bookmark: _Ref12482750][bookmark: _Toc14802749]2.2.4 Corruptie
Een van de instituties waar eerder onderzoek een verband met ondernemerschap voor vond, is corruptie. In hun onderzoek noemen Douhan en Henrekson (2010) dat ondernemerschap mogelijk geschaad wordt door corruptie. Ze betogen dat in landen met inefficiënte instituties, corruptie juist de negatieve effecten van andere instituties op ondernemerschap verminderen. In enkele gevallen is corruptie volgens hen dus beter voor een land, waardoor niet-productief ondernemerschap, dat zijn ondernemers die enkel eigenbelang nastreven, een goede tweede optie is. Dreher en Gassebner (2013) sluiten hierbij aan. Zij vinden empirisch bewijs dat corruptie in strak gereguleerde landen met veel procedures als toetredingsbarrières een positief effect heeft op de mate van ondernemersactiviteit. Regulering demotiveert ondernemers, terwijl corruptie dit effect verzacht en zo indirect economische groei stimuleert. Hierbij is geen positief effect van corruptie op economische groei aangetoond. Corruptie stimuleert ondernemersactiviteit, die op haar plaats positief relateert aan economische groei.
Volgens Estrin, Korosteleva & Mickiewicz (2013), werkt het andersom. Zij stellen dat een land met hoge corruptie ondernemers ontmoedigt om te groeien, waardoor economische groei achterblijft. Corruptie is volgens hen een institutie die diep geïntegreerd is in de samenleving, waardoor beleidsmakers en -voerders gewend zijn aan het verkrijgen van extra winsten over de rug van ondernemers. De drang om succes te boeken met een onderneming wordt daardoor lager. Corruptie verandert zo in een soort belasting voor het collectief, die ondernemerschap en het streven naar groei de kop indrukt. Corruptie demotiveert ondernemers en weerhoudt startende ondernemers met groeipotentie ervan überhaupt een bedrijf te starten. Dat stellen ook Ovaska en Sobel (2005), die in hun onderzoek benadrukken dat corruptie vooral kleine ondernemers schade aanbrengt en in mindere mate gevestigde bedrijven. Volgens hen zet corruptie dus de toekomstige economische groei op het spel.
Ten slotte sluiten ook Aparicio, Urbano & Audretsch (2016) zich aan bij de tweede groep. Met hun onderzoek bewijzen zij dat controle over corruptie positieve effecten heeft op ondernemers die starten vanuit een kans die zij zien om de markt te veroveren. Concluderend: in landen met meer regulering is de relatie tussen corruptie en ondernemersactiviteit mogelijk positief, maar over het algemeen is de literatuur van mening dat corruptie slechte invloed heeft op ondernemersactiviteit en groei.
[bookmark: _Toc14802750]2.2.5 Cultuur
Een laatste institutie die onderzoekers als bepalend zien voor ondernemersactiviteit, is cultuur. Cultuur is een informele institutie die voortkomt uit de normen en waarden en het gedrag van een land of volk. Rituelen, helden en symbolen maken cultuur zichtbaar (Wennekers & Thurik, 1999). Cultuur is dus een breed en lastig meetbaar begrip, wat veroorzaakt dat verschillende theorieën rondom het verband tussen cultuur en ondernemerschap zijn ontstaan. Één daarvan is de postmaterialistische stroming, die stelt dat culturen waarin mensen hun voldoening halen uit niet-materialistische doelen, zoals het helpen medemensen in nood, in plaats van hun focus hebben op bezit, een lagere ondernemersactiviteit kennen (Thurik & Déjardin, 2012). De aggregate psychological trait approach ziet de relatie juist andersom. Deze concludeert dat het gedrag van ieder individu bij elkaar opgeteld, bepalend is voor de mate van ondernemersactiviteit. Een risicoavers persoon heeft in deze visie lagere intenties tot ondernemen, waardoor een land met relatief veel risicoaverse personen minder ondernemersactiviteit zal kennen. Dit komt overeen met de bevindingen van Eroglu en Piçak (2011) dat ruimdenkendheid en het aangaan van risico’s culturele eigenschappen zijn die relateren aan ondernemersactiviteit. In landen waar mensen meer risico’s nemen, meer innovatieve ideeën hebben en creatief denken, zijn relatief meer ondernemers. Risicomijdende (sub-)culturen kennen dus een lager percentage ondernemers.
Bogan en Darity (2008) onderzochten de effecten van cultuur op ondernemerschap in Amerika door de Afrikaanse subcultuur te analyseren en concludeerden dat deze over voor Amerikanen ontoegankelijke bronnen beschikt die ondernemerschap positief beïnvloeden. Zwarte ondernemersactiviteit, zoals de onderzoekers het noemen, heeft via sociologische factoren positieve effecten op de maatschappelijke welvaart. Echter, het zichtbaar maken van deze ondernemers in de maatschappij heeft mogelijk grotere invloed dan de uiteindelijke economische bijdrage. Daarom concludeert de theorie van moral legitimacy dat ondernemersactiviteit wordt gestimuleerd of gedemotiveerd door de sociale status die een ondernemer heeft in de maatschappij (Thurik & Déjardin, 2012). Sociale normen, vallend onder cultuur, worden daarmee gezien als positief gerelateerd aan ondernemersactiviteit.
[bookmark: _Toc14802751]2.3 Economische groei en instituties
Deze paragraaf bespreekt kort hoe de instituties uit 2.2 in relatie staan tot economische groei.
[bookmark: _Toc14802752]2.3.1 Beperkte overheid
Net als voor ondernemersactiviteit, blijkt het ook voor economische groei beter te zijn om de overheidsinmenging te beperken. Afonso en Furceri (2010) vinden in hun onderzoek onder Europese landen die lid zijn van de OESO niet alleen negatieve effecten van de overheidsgrootte op economische groei, maar ook van de volatiliteit in fiscaal beleid op economische groei. Daaruit volgt de implicatie dat overheidsbemoeienis economische groei beperkt. Roy (2009) trekt vergelijkbare conclusies in zijn onderzoek naar het effect van overheidsgrootte op economische groei in de tweede helft van de vorige eeuw in de Verenigde Staten. Ook daar blijkt dat meer overheidsinvloed economische groei beperkt.
[bookmark: _Toc14802753]2.3.2 Rechtsstaat
Scully (1988) concludeert dat landen die de rechtsstaat toepassen, politiek open zijn en privé-eigendom en marktwerking toelaten tweeënhalf keer zo efficiënt zijn als landen zonder deze vrijheid. Dit resulteert in snellere economische ontwikkeling en hogere groei. Andere onderzoeken (Butkiewicz & Yannikaya, 2006; Mahoney, 2001) sluiten hierbij aan. Mahoney stelt tevens dat landen sneller economisch groeien als burgers de wetten en regels als normaal aanvaarden, in plaats dat ze schriftelijk vastgelegde wetten opgelegd door een overheidsorgaan moeten gehoorzamen zonder daar zelf inspraak op te hebben. 
Dat rechtsstaat economische groei beïnvloedt, is algemeen aanvaard (Haggard & Tiede, 2011). De vele verschillende facetten van het begrip maken het echter lastig vast te stellen op welke manier de rechtsstaat groei beïnvloedt. Uit het bovenstaande onderzoek blijkt dat de verschillende onderdelen van de rechtsstaat zwak met elkaar gecorreleerd zijn in ontwikkelingslanden. De beperkte samenhang in determinanten van een rechtsstaat resulteren erin dat Haggard en Tiede (2011) geen algemene conclusie trekken over de invloed van rechtsstaat op economische groei.
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De relatie tussen eigendomsrechten en economische groei is grotendeels besproken in 2.2.4, waaruit bleek dat de relatie tussen eigendomsrechten en ondernemerschap verbonden is met groei. Eigendomsrechten hebben een positieve relatie met beide variabelen. Het ging hier echter om fysieke eigendomsrechten en er bestaan ook eigendomsrechten op concepten, genaamd intellectuele eigendomsrechten. Uit onderzoek van Schneider (2005) is gebleken dat deze eigendomsrechten in positieve relatie staan tot economische groei voor ontwikkelde landen, maar dat dit effect vooral loopt via technologische ontwikkeling en de import van technologie uit het buitenland. Hierbij is opmerkelijk dat de technologische vooruitgang in het buitenland meer invloed uitoefent op binnenlandse economische groei dan de technologische ontwikkeling in het land zelf. Ook is het gemeten effect anders voor ontwikkelingslanden. Hier blijken intellectuele eigendomsrechten eerder een negatief effect te hebben op economische vooruitgang. Dit heeft volgens Schneider te maken met het gegeven dat ondernemers in ontwikkelingslanden ideeën commercialiseren die eerder een kopie zijn dan een nieuw concept. Eigendomsrechten zijn dan beperkend in het proces om hun idee te commercialiseren.
[bookmark: _Toc14802755]2.3.4 Corruptie
Uit 2.2.4 volgde dat corruptie via ondernemersactiviteit positief gecorreleerd kan zijn met economische groei. Er zijn echter meerdere onderzoeken die deze bewering weerleggen. Onderzoek door Mo (2001) toont aan dat corruptie in negatieve relatie staat tot economische groei. De politieke instabiliteit die schuilgaat achter corruptie is volgens hem de belangrijkste verklarende factor. In zijn studie over economische groei in Afrikaanse landen vindt ook Gyiamah-Brengpong (2002) dat corruptie negatieve invloed heeft op economische groei, gemeten in het bbp per hoofd. Het effect dat hij meet, geldt zowel direct als indirect via ondernemersactiviteit.
Drury, Kriekhaus & Lusztig (2006) beargumenteren het effect van corruptie anders. Zij onderbouwen vanuit hun onderzoek dat corruptie in een model eigenlijk het effect van democratisch bestuur op economische groei meet. Dat democratisch bestuur corruptie vermindert, wordt geconcludeerd op basis van de bevinding dat corruptie geen significant effect heeft op economische groei in landen met een democratie, maar wel een significant negatief effect in landen zonder democratie. Drury et al. stellen dat de mate van democratie in een land en niet corruptie positieve invloed heeft op economische groei.
[bookmark: _Toc14802756]2.3.5 Cultuur
Ook voor economische groei lijkt cultuur van invloed te zijn. Weber (1920) betoogde in zijn boek al dat de calvinistische cultuur heeft bijgedragen aan het ontwikkelen van het modern kapitalisme. Dit kwam doordat het calvinisme trachtte vast te stellen of iemand door God uitgekozen was of niet aan de hand van zijn of haar aardse zegeningen: winsten en voorspoed. De focus kwam hierdoor op het streven naar maximale winst (kapitalisme), wat economische groei stimuleert (Hall & Soskice, 2001). 
Empirisch onderzoek van Tabellini (2010) bevestigt dit door een causaal effect van cultuur op economische groei in Europese landen te vinden. Tabellini meet cultuur aan de hand van individuele normen, dat zijn de mate van vertrouwen en respect, maar ook het zelfvertrouwen. Volgens Doepke en Zilibotti (2014), loopt dit effect via ondernemerschap. Geduld en risicogevoeligheid zien ze hierbij als factoren die bepalend zijn voor ondernemerschap, waarmee ze aansluiten bij de 2.2.5 besproken theorie van geaggregeerd psychologisch gedrag. Doepke en Zilibotti stellen dat ouders hun cultuur overbrengen door de mate waarin zij geduld en risicozoekend gedrag stimuleren bij hun kind. Ondernemerschap wordt daarbij gezien als risicovolle baan, die tegelijkertijd economische groei veroorzaakt. Cultuur wordt daarom wel in verband gebracht met economische groei, maar niet direct.
[bookmark: _Toc14802757]2.4 Ondernemerschap en groei
[bookmark: _Toc14802758]2.4.1 Ondernemers en economische groei
Ondernemerschap en groei staan dus in relatie tot instituties, maar zijn deze relaties direct of indirect? Deze paragraaf bespreekt hoe de literatuur de relatie tussen ondernemers en economische groei ziet.
Allereerst het werk van Van der Stel, Carree & Thurik (2005). Zij onderzochten of de effecten van startend ondernemerschap verschillen tussen landen in verschillende stadia van economische ontwikkeling. Voor dit onderzoek gebruikten ze dezelfde variabele TOA als in dit onderzoek wordt gebruikt, maar dan voor de jaren 1999-2003. Daaruit volgde dat de relatie tussen ondernemerschap en economische groei in relatief arme landen negatief is, terwijl het effect in rijkere landen positief bleek. Hierbij noemen ze echter dat het effect niet direct geïnterpreteerd kan worden, omdat een verschillende regeringsvorm, de vrije of de gereguleerde economie, ook verschillen in ondernemersactiviteit kan veroorzaken. Daarnaast is het aantal observaties te klein om sterke conclusies te trekken. Toch laten de resultaten zien dat ondernemersactiviteit ertoe doet. Dat arme landen niet gebaat zouden zijn bij hogere ondernemersactiviteit, betekent volgens de onderzoekers dan ook niet dat ondernemen daar ontmoedigd moet worden. Ze noemen hiervoor enkele redenen. De negatieve relatie laat mogelijk zien dat er te weinig grote bedrijven in ontwikkelingslanden zijn. Grote bedrijven blijken de kleine ondernemer in de praktijk namelijk vaak aan te vullen. Een andere oorzaak kan het lagere niveau van menselijk kapitaal in ontwikkelingslanden zijn, waardoor ondernemerschap in de basis minder oplevert. Tot slot is het waarschijnlijk dat het negatieve effect in ontwikkelingslanden samenhangt met de aanwezigheid van veel ondernemers die geen andere manier hebben om een inkomen te genereren. Dit maakt dat hun productiviteit aanzienlijk lager ligt dan die van ondernemers in ontwikkelde landen, die nieuwe sectoren en ideeën aanboren.
Volgens Acs en Szerb (2007) verbetert die laatste groep ondernemers de economische ontwikkeling van een land door ideeën te commercialiseren die anders nooit op de markt waren gekomen. Daardoor kan economische groei bijdragen aan de kennisopbouw van een land. De vorming en groei van een nieuw bedrijf beïnvloedt het hele land zo positief. Hun opvatting over ondernemen om te overleven verschilt niet van Van der Stel et al. (2005). Ze noemen dat het onduidelijk is of ondernemerschap stimuleren bij werklozen enig positief effect heeft. De conclusie is dat dit alleen zin heeft als een land de ondernemerscultuur op lange termijn wil veranderen. Om in die situatie ook daadwerkelijk economische groei te realiseren, moeten ook de arbeids- en de financiële markt opnieuw ingericht worden. Volgens Acs en Szerb is dus absoluut geen sprake van een causaal verband tussen ondernemersactiviteit en economische groei, maar zijn veel meer factoren betrokken bij de relatie tussen de twee variabelen.
Ook Urbano et al. (2019) zien in hun literatuuroverzicht geen reden tot causaal verband tussen ondernemersactiviteit en economische groei. Wel tonen zij dat verscheidene studies een positieve correlatie tussen beide variabelen vinden. Daarin heeft eerder onderzoek zich vooral gericht op twee richtingen: op factoren die ondernemersactiviteit beïnvloeden en op de effecten van nieuwe bedrijven. 
Voor de eerste richting wijzen de onderzoeken erop dat instituties via factoren van binnenuit, dat zijn ondernemerschap en industriële ontwikkeling, economische groei beïnvloeden. De instituties vormen een ondernemer en zijn gedrag, maar motiveren ook toekomstige ondernemers om hun ideeën te commercialiseren. Dat zou dus betekenen dat de rol van ondernemersactiviteit slechts ondersteunend van aard is en dat instituties uiteindelijk meer zeggen over economische groei. Omdat elk land in staat is normen en wetten te creëren, kan een overheid de mate van ondernemersactiviteit beïnvloeden. Tegelijk zegt dit ook dat de effecten van ondernemerschap in verschillende landen of regio’s ook zullen verschillen van elkaar. Instituties vormen dus de manier en mate van ondernemen, maar andersom beïnvloedt de ondernemer ook de instituties. Deze relatie vraagt echter om vervolgonderzoek. 
Voor de effecten van nieuwe bedrijven op de economische toestand van een land, zijn eerdere studies het eens. Het stichten van een nieuwe onderneming met groeipotentie heeft positieve effecten op de economische prestaties en de welvaart van de hele maatschappij. Het onderzoek benadrukt hierbij dat het belang van de maatschappij in acht genomen dient te worden en dat het belangrijk is om te focussen op startende ondernemers die duurzaam zijn. De algemene conclusie van Urbano et al. is dat instituties mogelijk via ondernemerschap een positief effect hebben op economische groei. Dit vraagt om vervolgonderzoek naar de determinanten van ondernemersactiviteit, maar impliceert ook dat het motiveren van ondernemers positief effect heeft op de economische groei. 
Al met al tonen deze onderzoeken dat de relatie tussen ondernemersactiviteit en economische groei, in ieder geval in het verleden, positief blijkt. De relatie verschilt echter per maatschappij.
[bookmark: _Toc14802759]2.4.2 De middelen
Herrington, Kew & Kew (2010, pp. 153) noemen: “een sterke ondernemerscultuur kan niet opbloeien in een omgeving met beperkte toegang tot middelen, slechte infrastructuur, een lage klantbesteding en niet levende markt”. Ook Acs (2006) is van mening dat ontwikkelingslanden eerst de middensector moeten versterken, voor ze een ondernemerscultuur creëren. Volgens hem is het belangrijk eerst bestaande bedrijven te trainen, zodat minder bedrijven failliet gaan. De werknemers van deze bedrijven behouden dan hun baan en eindigen niet in noodzakelijk ondernemerschap. Dit is van belang, omdat ondernemen vanuit noodzaak geen significant effect heeft op economische groei (Thurik, 2014).
[bookmark: _Toc14802760]2.5 Kenmerken ontwikkelingsland
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Voor ik het verschil tussen ontwikkelings- en ontwikkelde landen bespreek, is het belangrijk het begrip ontwikkelingsland te definiëren. De literatuur hanteert drie definities, die elk kort besproken worden.
Allereerst opkomende markten. Dit zijn ontwikkelingslanden met een hoge groeipotentie in termen van bbp. Ze ontwikkelen snel op economisch gebied, maar blijven vaak achter in het verbeteren van de mensenrechten en worden gekenmerkt door een instabiele regering en economie (Wintermans, 2009). Gezien de wankelheid van institutionele kenmerken en het eerder gedane onderzoek zoals besproken in 2.3, is het opmerkelijk dat deze landen snel groeien. Dit suggereert dat instituties niet de belangrijkste determinanten van economische groei zijn.
Dan de term nieuw geïndustrialiseerde landen. Deze definitie kent veel overeenkomsten met opkomende markten, maar wordt in de literatuur veelal verbonden aan de Aziatische landen Hong Kong, Singapore, Zuid-Korea en Taiwan (Jong-Il & Lawrence, 1994). Het betreft hier een relatieve definitie. Nieuw geïndustrialiseerde landen hebben zich in de afgelopen jaren op economisch gebied sneller ontwikkeld dan landen die voorheen vergelijkbaar waren in (de ontwikkeling van) het bbp, maar hebben nog niet hetzelfde economische niveau bereikt als de Westerse landen. Aangezien de definitie enkel wordt toegepast op Aziatische landen, wordt deze definitie niet gehanteerd voor dit onderzoek.
Bovenstaande definities focussen dus vooral op economische groei. Bij de definitie minst ontwikkelde landen wordt rekening gehouden met meer factoren (Verenigde Naties, 2019). Deze is gebaseerd op criteria die langetermijnproblemen veroorzaken in de categorieën inkomen, menselijk kapitaal en economische kwetsbaarheid. Een minst ontwikkeld land is een land waarin het bruto nationaal product per hoofd lager dan $1,025 is, waar de menselijk kapitaalindex onder de 60 ligt en de index voor economische kwetsbaarheid hoger is dan 36. Verdere specificaties worden hieronder uitgelegd.
Een lage menselijk kapitaalindex (HCI) zegt dat een land minder ontwikkeld menselijk kapitaal heeft. Onder HCI vallen de volgende aantallen, jaarlijks gemeten. Het percentage van de inwoners dat een middelbare schoolopleiding volgt, het percentage van de inwoners dat alfabeet is, het sterftecijfer van kinderen jonger dan vijf jaar per 1,000 inwoners, het percentage ondervoede bevolking en het aantal vrouwen dat overlijdt als gevolg van een zwangerschap.
Criterium 3, de index voor economische kwetsbaarheid (EVI) meet de instabiliteit van de economie. De indicatoren hiervoor zijn: bevolkingsgroei, gemiddelde afstand tot een belangrijke handelspartner, de hoogte van de exporten, het percentage van het bbp dat uit land-, bosbouw en visserij wordt verkregen en het deel van de inwoners dat woont onder de zeespiegel. Schokken (in de export, slachtoffers van natuurrampen en volatiliteit in de landbouwproductie) vallen ook onder dit EVI. Als deze schokken relatief vaak voorkomen, heeft een land grotere kans onderontwikkeld te zijn.
De index wordt berekend op basis van de formule: . Als een lagere score beter is, bij kindersterfte en natuurrampen, wordt  gehanteerd. In de formules staan  en ’ voor de indexscore, v voor de waarde van de indicator en de min. (max.) waarde staat voor de laagst (hoogst) gemeten gemiddelde waarde over alle landen. Minst ontwikkeld land is dus een relatief begrip. 
Hierdoor worden meerdere factoren meegenomen in de definitie, wat een completer beeld schetst van een land. Deze definitie wordt daarom gebruikt in dit onderzoek. Verschillen tussen ontwikkelingslanden en ontwikkelde landen, die volgen uit de definitie minst ontwikkeld land, worden besproken in 2.5.2.
[bookmark: _Toc14802762]2.5.2 Verschillen
Ontwikkelingslanden zijn absoluut genomen, in bbp per hoofd, armer dan ontwikkelde landen. Verder hebben ontwikkelingslanden een lager scholingspercentage en relatief meer analfabeten. Er zijn dus gemiddeld genomen minder hoog opgeleiden, die zich binnen een vakgebied hebben gespecialiseerd. Kindersterfte en het aantal sterfgevallen onder zwangere vrouwen is hoger in ontwikkelingslanden, wat komt door de slechte gezondheidszorg en het gebrek aan voeding (Pelletier, Frongillo, Schroeder & Habicht, 1995). Bovenstaande factoren kunnen we deels aanpakken met ontwikkelingshulp vanuit ontwikkelde landen, al blijkt dit in de praktijk lastig.
De instabiliteit van de natuurlijke omgeving is moeilijk aanpasbaar. Aardbevingen, vulkaanuitbarstingen, orkanen, droogtes en stortregens blijven voorkomen. Het aantal slachtoffers en de economische schade hiervan kan door betere instituties, veiligheidsmaatregelen en infrastructuur echter teruggedrongen worden (Raschky, 2008). Een ander verschil is de significant hogere bevolkingsgroei in ontwikkelings- dan in ontwikkelde landen, terwijl de productie uit landbouw, voeding dus, meer schommelingen vertoont. Ontwikkelingslanden liggen geografisch meer afgelegen van belangrijke handelspartners en halen, wellicht daardoor, een groter deel van hun inkomen uit landbouw, bosbouw en visserij. De volatiliteit van deze landbouwproductie hangt op zijn plaats weer samen met de schokken in de export en de klimaatomstandigheden. Concluderend, ontwikkelingslanden lijken te maken te hebben met een initiële achterstand, die hen gevangen houdt in hun situatie. Ze blijven achter in economische en technologische ontwikkeling, in scholing en infrastructuur. Deze omstandigheden zijn moeilijk te doorbreken (Sachs, McArthur, Schmidt-Traub, Kruk, Bahadur, Faye & McCord, 2004) Dit resulteert in de situatie waarin ondernemen eerder als ontsnappingspoging aan armoede wordt gezien dan als kans om de markt te vernieuwen. De noodzaak om te ondernemen is groter, waardoor het mogelijke positieve effect van ondernemen op economische groei van ontwikkelingslanden minder waarschijnlijk wordt.
[bookmark: _Toc14802763]2.5.2 Wie wordt ondernemer?
Dat de effecten van ondernemersactiviteit op economische groei significant groter zijn voor jongeren, verklaart hier mogelijk een deel van (Cho & Honorati, 2013). Omdat jongeren in ontwikkelingslanden hogere ondernemersintenties hebben dan jongeren in ontwikkelde landen, kan deze bevinding positief zijn voor ontwikkelingslanden. Deze hogere intenties leiden, volgens de theorie van gepland gedrag (Ajzen, 1991), uiteindelijk ook tot het uitvoeren van de intentie. Echter, een deel van deze jongeren handelt mogelijk vanuit de noodzaak een inkomen te verdienen, wat de stelling enigszins nuanceert. 
Vrouwen in ontwikkelingslanden blijken juist meer beperkt te worden op het gebied van ondernemen. Dit komt vooral doordat zij barrières ervaren door hun minimale scholing, het uitgesloten worden van financiering en culturele beperkingen (Tambunan, 2009). Hierom adviseert Kiggundu (2002), naast het geven van technische support en het ondersteunen van micro-ondernemers, financiering toegankelijker te maken. Naudé (2010) sluit aan bij de eerste aanbeveling, omdat ondernemerschap in ontwikkelde landen fundamenteel bijdraagt aan groei. De ondernemer blijkt daar een unieke plaats in te nemen in de samenleving, waardoor hij waardevol is op het gebied van innovatie, banencreatie, productiviteit en groei (Van Praag & Versloot, 2007). Deze conclusie biedt kansen voor ontwikkelingslanden.
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[bookmark: _Toc14802765]2.6.1 Hoe verhouden ondernemerschap en economische groei zich tot elkaar volgens de wetenschappelijke literatuur?
Ondernemerschap relateert volgens de literatuur positief met economische groei, waarbij een startende ondernemer met groeipotentie bijdraagt aan een hogere welvaart en economische groei voor de hele maatschappij (Van Praag & Versloot, 2007). Voor ontwikkelingslanden vinden studies een negatieve of insignificante relatie (Van der Stel, Carree & Thurik, 2005; Thurik, 2014). Meerdere redenen, zoals dat er te weinig grote bedrijven zijn of het soort regeringsvorm, kunnen hieraan ten grondslag liggen. De literatuur is het eens dat vooral ondernemers die ideeën commercialiseren die anders nooit op de markt gekomen waren, positieve invloed uitoefenen op de economische groei binnen een maatschappij. Verdere relaties zijn samengevat in bijlage C.1. Daarom luidt de eerste hypothese: 
H.1: Ondernemersactiviteit is positief gerelateerd aan economische groei.
Hierbij tonen studies dat instituties een relatie hebben met ondernemersactiviteit of economische groei, via ondernemerschap op economische groei en een rol spelen in de relatie tussen ondernemersactiviteit en economische groei. De modererende rol wordt onderzocht, omdat het hoofddoel van deze scriptie is de relatie tussen ondernemersactiviteit en economische groei te tonen. Hierbij wordt de mogelijke invloed van ondernemers op instituties geëvalueerd. Studies stellen dat corruptie negatief gecorreleerd is met ondernemerschap en economische groei. Democratisch bestuur en de kwaliteit van rechtsstaat worden ook gezien als determinanten van groei en ondernemersactiviteit. Deze relatie zou positief zijn. Over de beste omgeving waarin ondernemerschap economische groei genereert, schrijft Acs (2006) dat het belangrijk is ondernemerschap als uitweg uit armoede te mijden en eerst een stabiele middensector te creëren, voor een land ondernemen promoot. Dit suggereert het belang van stabiliteit en sluit aan bij de verklaring voor de negatieve relatie in ontwikkelingslanden. Concluderend, de mate waarin een overheid de inwoners onder controle heeft en effectief kan besturen, is positief gerelateerd aan ondernemerschap en economische groei. Een land met sterke instituties, dat wil zeggen een overheid die effectief democratisch bestuurt, de rechtsstaat toegepast, controle heeft over corruptie en stabiel is, kent een sterkere relatie tussen ondernemerschap en economische groei. Daarom wordt hypothese 2:
H.2: De relatie tussen ondernemersactiviteit en economische groei is zwakker in landen met zwakkere instituties.
[bookmark: _Toc14802766]2.6.2 Wat kenmerkt ontwikkelingslanden?
De verschillen tussen ontwikkelde en ontwikkelingslanden zijn groot, zowel in inkomen en menselijk kapitaal als in economische kwetsbaarheid. Ontwikkelingslanden worden gekenmerkt door een laag inkomen, lagere waardes van menselijk kapitaal en een minder stabiele economie. Ontwikkelingslanden kennen hogere kindersterfte, meer natuurrampen en economische schokken en minder gezondheidszorg vergeleken met ontwikkelde landen. De relatief grote bevolkingsgroei zorgt voor veel jongeren, die vaker voornemens tot ondernemen blijken te hebben dan oudere mensen. Als hypothese 1 geldt, is dit positief voor de economische ontwikkeling van ontwikkelingslanden. Echter, de instabiliteit van de overheid, de economie en de natuur maken het voor ondernemers moeilijker een duurzaam bedrijf te starten. Het optreden van de armoedeval en het gegeven dat mensen in ontwikkelingslanden vaker een onderneming starten als uitweg uit de armoede, vermindert de kans op succesvol ondernemen. Hierdoor is het effect van ondernemerschap op economische groei in ontwikkelingslanden waarschijnlijk kleiner dan het effect voor Westerse landen. Daarom is hypothese 3:
H.3: De relatie tussen ondernemersactiviteit en economische groei in ontwikkelingslanden is zwakker dan in ontwikkelde landen.

[bookmark: _Toc14802767]3. Data
[bookmark: _Toc14802768]3.1 Bronnen
De data voor dit onderzoek is verkregen uit twee databases. De eerste is van de Global Entrepreneurship Monitor (GEM). Deze database bevat meer dan 20 jaren aan data met betrekking tot ondernemerschap uit meer dan 100 landen. GEM onderzoekt het gedrag en de houding van individuele ondernemers en hoe de nationale omgeving ondernemerschap beïnvloedt. De data hiervoor verzamelen zij met meer dan 800 specialisten en onderzoekers die jaarlijks meer dan 200,000 interviews afnemen. De dataset is gebruikt om de totale ondernemersactiviteit in een vroeg stadium (TOA) per land te achterhalen. TOA is het percentage van de beroepsbevolking (18-64-jarigen) dat plannen heeft om een eigen onderneming te starten of een bedrijf van maximaal drie jaar oud bezit. 
Van TOA zijn de jaren 2010, 2013 en 2017 gebruikt, omdat in deze jaren de meeste landen gemeten zijn en omdat dit een overzicht van de afgelopen jaren creëert, wat de interne validiteit van dit onderzoek verhoogt. Een observatie kan dus uit het jaar 2010, 2013 en 2017 komen. Uit welk jaar is in de dataset aangegeven met de dummyvariabelen 2010, 2013 en 2017. 91 verschillende landen met 217 observaties zijn geselecteerd voor het onderzoek. Niet voor alle landen waren gegevens beschikbaar in de data van The World Bank. Deze zijn daarom niet meegenomen in de analyse. De 87 overgebleven landen met 179 observaties zijn op basis van de lijst van de Verenigde Naties (bijlage B.1) verdeeld in ontwikkeld of ontwikkelingsland. Hierdoor bevat de dataset 91 observaties uit 46 ontwikkelingslanden en 88 observaties uit 41 ontwikkelde landen. Deze landen zijn opgenomen in bijlage B.2.
Voor de geselecteerde landen zijn verdere gegevens verkregen van The World Bank. Deze database bevat een scala aan karakteristieken voor alle landen in de wereld vanaf 1960. The World Bank ondersteunt ontwikkelingslanden op financieel en technologisch gebied en doet onderzoek naar ontwikkelingsbeleid.
[bookmark: _Toc14802769]3.2 Variabelen
Om deze data te kunnen analyseren, licht ik de variabelen toe die ook in Bijlage A staan uitgelegd. Transformaties zijn hierin verwerkt. De variabelen in dit onderzoek worden toegelicht. 
[bookmark: _Toc14802770]3.2.1 Afhankelijke variabele
De afhankelijke variabele in dit onderzoek is groei. Deze variabele staat voor de procentuele jaarlijkse groei van het bbp per hoofd in een land. Groei zal aan de hand van andere variabelen uit de dataset voorspeld worden. Hierbij is vooral de relatie tussen TOA en groei belangrijk. 

[bookmark: _Toc14802771]3.2.2 Onafhankelijke variabele
De onafhankelijke variabele TOA meet het percentage van de beroepsbevolking (18-64-jarigen) dat plannen heeft om een onderneming te starten of ten hoogste drie jaar een eigen bedrijf bezit. De variabele meet dus startend ondernemerschap op basis van intenties, die mensen zelf bevestigen. Deze variabele is opgesteld door het wereldwijd houden van enquêtes.
[bookmark: _Toc14802772]3.2.3 Interactievariabelen
In de dataset zijn zowel ontwikkelde als ontwikkelingslanden opgenomen. Hiervoor is de dummyvariabele ontwikkelingsland opgenomen, die de waarde 1 aanneemt als een land volgens de in 2.5.1 besproken definitie van minst ontwikkelde landen behoort tot de groep ontwikkelingslanden.
De vijf variabelen over de institutionele context van landen zijn interactievariabelen in de relatie tussen ondernemerschap en economische groei. Vermoed wordt dat de variabelen de relatie beïnvloeden. De vijf variabelen bevatten elk waardes tussen 0.000-100.000, waarbij de waarde afhangt van de relatieve score van het land. 
Corruptie omvat alle mogelijke manieren waarop de publieke macht wordt ondermijnd om individuele winst te behalen. Hierbij hoort ook het beïnvloeden van beslissingen door de overheid gemaakt. Een hogere rank voor corruptie betekent dat de overheid haar inwoners beter onder controle heeft dan landen met een lagere score. 
Democratie is een maatstaf voor de hoeveelheid volksvertegenwoordiging in een land. Hieronder valt de mate waarin inwoners de overheid kiezen en de vrijheden die inwoners genieten op het gebied van: vrijheid van meningsuiting, vrije vereniging en persvrijheid. Hoe hoger de score, hoe meer de overheid wordt vertolkt door het volk en hoe vrijer burgers zijn in verhouding tot andere landen. 
Effectiviteit meet de kwaliteit van publieke goederen, het overheidsorgaan en de vorming en uitvoering van beleid. Ook de mate waarin een overheid onafhankelijk is, wordt gemeten in deze variabele. Kort gezegd effectiviteit meet de mate waarin de overheid van het land effectief en kwalitatief beleid voert. 
Rechtsstaat meet in hoeverre de rechtsstaat wordt gehandhaafd. Dat omvat in hoeverre mensen vertrouwen in en leven naar de wet, de kwaliteit van contracthandhaving, eigendomsrechten, politie en rechtbanken en de mate van veiligheid in het land. Een hoge score betekent dus vooral dat het land veiliger is in verhouding tot landen met lagere scores.
Tot slot meet stabiliteit de politieke stabiliteit van het betreffende land, in de hoogte van het risico op politiek geweld of terrorisme. Landen met een hogere score kennen dus relatief minder politieke onrust. 
In relatie tot hypothese 2 betekenen lagere scores voor corruptie, democratie, effectiviteit, rechtsstaat en stabiliteit dat de betreffende institutie zwakker is.
[bookmark: _Toc14802773]3.2.4 Controlevariabelen
Voor de verschillende jaren zijn in de dataset dummyvariabelen toegevoegd. 2010 geeft de waarde 1 voor observaties uit 2010. 2013 heeft de waarde 1 als de observatie uit 2013 komt, anders heeft 2013 de waarde 0. 2017 neemt de waarde 1 aan voor observaties uit 2017. In de andere gevallen is deze waarde 0. De variabelen 2013 en 2017 worden in de regressieanalyse toegevoegd om eventuele effecten van de economische cycli te corrigeren. 2010 vormt het referentiejaar.
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)[image: Gerelateerde afbeelding]De controlevariabele GINI is in dit onderzoek opgenomen als maatstaf van inkomensongelijkheid. Deze GINI-index meet het percentage van het gebied tussen de Lorenz-curve en de 45⁰-lijn als deel van het maximale gebied onder de 45⁰-lijn (zie figuur 1). Hoe hoger de waarde (0%-100%) ongelijker het inkomen in een land verdeeld is. Het is relevant om deze variabele te analyseren, aangezien onderzoek een negatief verband tussen inkomensongelijkheid en economische groei aangetoond heeft (Cingano, 2014). Deze variabele weglaten leidt mogelijk tot bias. 
Geboortes meet het jaarlijks gemiddelde aantal geboortes per 1,000 inwoners. Deze controlevariabele wordt meegenomen in de analyse, omdat het hogere geboortecijfer in ontwikkelingslanden geen invloed mag uitoefenen op de relatie waarin dit onderzoek geïnteresseerd is (Cho & Honorati, 2013). 
TWA staat voor het percentage van het bbp van een land dat wordt verkregen vanuit land-, bosbouw en visserij en export meet het percentage van het bbp dat een land verdient aan de export. Omdat ontwikkelde landen gemiddeld genomen een groter aandeel van het bbp exporteren, waar ontwikkelingslanden een hoger percentage van het bbp genereren uit de agrarische sector (Verenigde Naties, 2019), worden beide variabelen meegenomen in de analyse om eventuele bias te beperken.
[bookmark: _Toc14802774]3.3 De data
De tabel op de volgende pagina geeft een overzicht van de kerncijfers van de geanalyseerde landen. Verschillen worden hieronder besproken. 
Uit de data worden een aantal verschillen tussen ontwikkelde en ontwikkelingslanden duidelijk. Allereerst blijkt de score van alle institutionele variabelen lager voor ontwikkelingslanden. Dit suggereert dat ontwikkelingslanden, gemiddeld genomen een zwakkere overheid hebben dan ontwikkelde landen. Er is minder controle over corruptie en minder politieke stabiliteit. Voor de economische groei valt op dat die gemiddeld hoger is voor ontwikkelingslanden dan voor ontwikkelde landen. Verder blijkt uit tabel 1 dat de ondernemersactiviteit in ontwikkelingslanden ruim twee keer zo hoog is. Het hogere geboortecijfer in ontwikkelingslanden, geeft aan dat er relatief meer jongeren zijn, wat het verschil in ondernemersactiviteit mogelijk beïnvloedt.
Tabel 1. Beschrijvende statistieken van de data en de daaruit gevormde variabelen.
	
	Gemiddelde totaal
	Gemiddelde ontwikkeld land
	Gemiddelde ontwikkelingsland
	Minimum
	Maximum

	Groei (bbp, %)
	2.124
	1.451
	2.774
	-13.586
	10.103

	TOA (% 18-64 jaar)
	12.766
	8.193
	17.187
	2.350
	52.110

	Export (% bbp)
	44.070
	52.379
	35.947
	10.866
	223.079

	TWA (% bbp)
	5.796
	2.833
	8.625
	0.186
	34.000

	GINI (GINI-coëfficiënt, %)
	36.723
	32.726
	43.247
	24.900
	63.400

	Geboortes (per 1,000 inwoners)
	16.268
	11.008
	21.354
	7.000
	65.162

	Corruptie (rank 1-100)
	61.981
	73.847
	50.506
	3.810
	100.000

	Democratie (rank 1-100)
	61.812
	75.383
	48.689
	3.791
	100.000

	Effectiviteit (rank 1-100)
	66.462
	77.192
	56.087
	5.687
	100.000

	Rechtsstaat (rank 1-100)
	62.979
	76.025
	50.363
	7.512
	100.000

	Stabiliteit (rank 1-100)
	52.736
	65.916
	39.990
	3.791
	98.104

	2013 (dummy)
	0.385
	0.375
	0.396
	0.000
	1.000

	2017 (dummy)
	0.296
	0.296
	0.297
	0.000
	1.000

	Ontwikkelingsland (dummy)
	0.508
	0.000
	1.000
	0.000
	1.000

	Observaties
	179
	88
	91
	
	




Tabel 1 laat verschillende gemiddelden zien, maar zegt niets over significante verschillen tussen ontwikkelde en ontwikkelingslanden. Daarom wordt  getest voor alle variabelen. Deze ongepaarde t-toets stelt vast of het verschil tussen ontwikkelde en ontwikkelingslanden significant is. De resultaten van deze toetsen, weergegeven in tabel 2, laten inderdaad zien dat alle verschillen tussen de variabelen significant zijn, op de jaardummy’s na. Gemiddeld ligt het percentage van de beroepsbevolking dat concrete plannen heeft om te ondernemen, 8.993 procentpunt lager in ontwikkelde landen dan in ontwikkelingslanden. Verder blijkt dat voor alle controle- en institutionele variabelen het verschil tussen ontwikkelde en ontwikkelingslanden significant is. Ontwikkelingslanden worden gekenmerkt door een grotere agrarische sector, minder export, meer inkomensongelijkheid, een hoger geboortecijfer en zwakkere instituties.
Tabel 2. Resultaten van de ongepaarde t-toetsen die de testen of de gemiddelde waarde voor elke afzonderlijke variabele significant verschilt tussen ontwikkelde en ontwikkelingslanden.
	Variabele
	Obs.
	Gemiddeld verschil (ontwikkeld - ontwikkelingsland)
	Significantie

	Groei
	179
	-1.296
	0.001

	TOA
	179
	-8.993
	0.000

	TWA
	174
	-5.792
	0.000

	Export
	176
	16.431
	0.000

	GINI
	127
	-10.521
	0.000

	Geboortes
	179
	-10.346
	0.000

	Corruptie
	179
	23.341
	0.000

	Democratie
	179
	26.694
	0.000

	Effectiviteit
	179
	21.105
	0.000

	Rechtsstaat
	179
	25.662
	0.000

	Stabiliteit
	179
	25.926
	0.000

	2013
	179
	-0.020
	0.779

	2017
	179
	-0.001
	0.986




[bookmark: _Toc14802775]4. Methodiek
Om de hypothesen te toetsen zijn statistische analyses nodig die in deze sectie worden toegelicht. Deelvragen 3 en 4 staan centraal en worden beantwoord met hulp van de gestelde hypothesen. 
Allereerst wordt een correlatietabel gevormd met daarin alle variabelen uit de dataset, om vast te stellen welke controlevariabelen in een regressieanalyse kunnen zorgen voor multicollineariteit, doordat ze extreem hoge correlaties met elkaar vertonen. Zoals in tabel 1 te zien is, liggen zowel minima en maxima, als gemiddelde waardes van de institutionele variabelen dicht bij elkaar. Daarom wordt verwacht dat deze ook hoge correlatie met elkaar vertonen, waardoor ze niet samen in een model opgenomen kunnen worden. 
[bookmark: _Toc14802776]4.1 Hypothese 1
Voor hypothese 1, ondernemersactiviteit is positief gerelateerd aan economische groei, wordt allereerst een lineaire regressie M.0 opgesteld in de vorm: . Het model schat de relatie tussen de controlevariabelen en de afhankelijke variabele groei. In verband met multicollineariteit wordt 2010 niet opgenomen in de regressie. Dat betekent dat alle resultaten worden geïnterpreteerd vanuit het basisjaar 2010.
Vervolgens wordt aan M.0 de onafhankelijke variabele TOA toegevoegd in M.1, om te zien of deze significant effect heeft op economische groei. Door deze methode toe te passen, wordt zichtbaar wat het effect is van het toevoegen van TOA. Daarmee wordt hypothese 1 getoetst.
[bookmark: _Toc14802777]4.2 Hypothese 2
Hypothese 2, De relatie tussen ondernemersactiviteit en economische groei is zwakker in landen met zwakkere instituties, wordt getoetst door de institutionele variabelen apart van elkaar toe te voegen aan M.1. Hierdoor worden vijf verschillende modellen getest met de vergelijking: . Hieruit zal de rol van instituties in de relatie tussen ondernemersactiviteit en economische groei blijken. Als het effect van een institutie op de relatie tussen ondernemersactiviteit en economische groei significant blijkt, wordt een interactieterm tussen de institutionele variabele en TOA toegevoegd aan het model. Deze interactieterm schat of de institutionele variabele en TOA elkaar versterken in de relatie met groei.
[bookmark: _Toc14802778]4.3 Hypothese 3
De derde en laatste hypothese stelt dat De relatie tussen ondernemersactiviteit en economische groei in ontwikkelingslanden zwakker is dan in ontwikkelde landen. Dit wordt getoetst op dezelfde manier als hypothese 2. Het volgende model wordt toegepast:
 
Hierin is TOA de onafhankelijke variabele. Het model voorspelt de relatie tussen ondernemersactiviteit en economische groei. Als blijkt dat het effect van ondernemersactiviteit in dit model significant is, wordt een model geschat met de interactieterm . Hiermee wordt zichtbaar hoe de relatie verschilt tussen ontwikkelde en ontwikkelingslanden. De interactieterm meet hierbij het effect van TOA op economische groei, voor ontwikkelingslanden. Deze interactieterm maakt dus het verschil in effect tussen ontwikkelde en ontwikkelingslanden zichtbaar.
De waarden van de variabelen zijn grotendeels relatief, waardoor significante coëfficiënten niet geïnterpreteerd worden als absoluut effect op economische groei. Voor alle voorspelde coëfficiënten wordt een significantieniveau van 5% gehanteerd.

[bookmark: _Toc14802779]5. Resultaten
Zoals in de methodiek besproken, worden de verschillende variabelen in een correlatiematrix geplaatst, zie bijlage C.2. Onder zwakke correlatie wordt verstaan lager dan |0.1|. Correlaties zijn sterk als ze |0.7| of hoger zijn. Uit de matrix blijkt dat groei zwak correleert met de meeste instituties (-0.043, -0.020, 
-0.081 en -0.082), op democratie na (-0.131). De correlaties tussen TOA en de institutionele variabelen zijn negatief, wat betekent hogere ondernemersactiviteit geassocieerd wordt met een overheid die het land minder onder controle heeft. Dat houdt in dat er minder effectief beleid en minder controle over corruptie is en de rechtsstaat minder gehandhaafd wordt. Onderling kennen de institutionele variabelen echter zeer hoge correlaties. Daarom worden deze inderdaad niet in hetzelfde model opgenomen.
[bookmark: _Toc14802780]5.1 Het basismodel
Zoals besproken in hoofdstuk 4, is eerst een basisregressie voor groei opgesteld met de controlevariabelen (zie bijlage C.3). In dit model is de coëfficiënt voor inkomensongelijkheid significant, wat inhoudt dat een land waarbij de Lorenz-curve 1% verschuift naar rechts, een 0.090% hogere groei zal realiseren dan daarvoor. Dit suggereert dat en toename in inkomensongelijkheid positief is voor economische groei. Dit komt opnieuw terug als TOA wordt toegevoegd aan het model in M.1. Opnieuw blijkt GINI de enige variabele met een geschatte coëfficiënt die significant is. In dit model is echter wel een groot verschil met M.0. In plaats van 0.090 is het effect van GINI nu 1.083. Dat betekent dat een land met 1% meer inkomensongelijkheid 1.083% hogere groei realiseert dan daarvoor, ceteris paribus. 
Het toevoegen van TOA zorgt er dus voor dat het effect van GINI hoger wordt. Dat betekent dat de coëfficiënt van GINI in M.0 een deel van het effect van TOA bevatte. Hieruit volgt dat TOA negatief relateert aan GINI. Meer ondernemersactiviteit correleert dus met meer gelijkheid in de samenleving. Dit zegt echter niets over de relatie tussen ondernemersactiviteit en economische groei. Het is in verband met insignificant resultaat ook niet mogelijk verdere coëfficiënten te interpreteren. 
Op basis van de uitgevoerde regressies en het insignificante resultaat kan daarom geen positieve relatie tussen ondernemerschap en economische groei geconcludeerd worden. Hypothese 1 wordt verworpen, wat impliceert dat dit onderzoek geen relatie vindt tussen ondernemersactiviteit en economische groei.
[bookmark: _Toc14802781]5.2 Institutionele invloeden
Na het verwerpen van hypothese 1, worden de regressies om hypothese 2 te toetsen uitgevoerd. De resultaten hiervan zijn opgenomen in bijlage C.4. In de modellen M.1.1 tot en met M.1.5 worden de institutionele variabelen, zoals deze zijn besproken in hoofdstuk 3 een voor een toegevoegd aan M.1. Deze analyses leiden opnieuw enkel tot een significant effect voor de coëfficiënt van GINI. Hier varieert het effect van 0.075%-0.085%. In vergelijking met M.1 zijn de verschillen tussen de niet significante coëfficiënten zeer klein. Ook de geschatte effecten van de institutionele variabelen zijn zeer laag en insignificant. Het grootste effect, dat tevens nadert naar het significantieniveau, wordt gemeten voor democratie (-0.018). Het volledige regressiemodel daarvan wordt hieronder weergegeven:
. 
Hierin houdt de coëfficiënt van GINI in dat elke procentpunt die een land stijgt in inkomensongelijkheid, de economische groei toeneemt met 0.075%. Het effect van het toevoegen van democratie blijkt met een wijziging van de coëfficiënt van TOA van 0.004 bijna nihil. Daarbij is de coëfficiënt insignificant, wat het interpreteren van een mogelijk effect beperkt. Dit zorgt er tevens voor dat het testen van een interactie-effect niet meer relevant is. Het testen van een interactie tussen twee variabelen, waarvan beiden niet significant afwijken van 0, leidt tot meer insignificant resultaat dat niet van belang is,
Samenvattende, hieruit volgt dat geen enkele institutionele variabele significante invloed uitoefent op de relatie tussen ondernemerschap en economische groei. Ook de coëfficiënt van de variabele TOA is in geen van de regressies significant. Het toevoegen van een interactieterm is daarom niet van toegevoegde waarde. Omdat de uitgevoerde toetsen niet resulteren in significant resultaat, dient hypothese 2 te worden verworpen. De relatie tussen ondernemerschap en economische groei is niet anders bij verschillende waardes van de institutionele factoren.
[bookmark: _Toc14802782]5.3 Ontwikkelde en ontwikkelingslanden
Dan rest nog de derde hypothese. Om deze te toetsen wordt opnieuw M.1 uitgevoerd, alleen dan met ontwikkelingsland als interactievariabele. De uitgebreide resultaten van de toets zijn te vinden in bijlage C.5. De geschatte regressie is . Ontwikkelingsland blijkt in de relatie tussen ondernemersactiviteit en economische groei significant negatief gerelateerd aan economische groei. Een ontwikkelingsland heeft, ceteris paribus, een 0.700% lagere economische groei dan een ontwikkeld land. Dit zegt echter niets over het effect van ontwikkelingslanden of ontwikkelde landen op de relatie tussen ondernemerschap en economische groei. 
Dit resultaat betekent dat ontwikkelingslanden gemiddeld een lagere economische groei kennen. Het toevoegen van deze variabele heeft echter geen significant effect op TOA, van welke de coëfficiënt insignificant blijft na het toevoegen van ontwikkelingsland. Hierom is het testen van een interactie-effect niet van toegevoegde waarde in het onderzoek. Daarnaast blijkt de coëfficiënt van ontwikkelingsland de enige significante coëfficiënt in het model, wat betekent dat er geen relatie is tussen het aandeel bbp uit landbouw of export, inkomensongelijkheid en het geboortecijfer en economische groei. Ook een cyclisch effect wordt niet gevonden. Ten slotte wordt de conclusie getrokken dat het effect van ondernemerschap op economische groei in ontwikkelingslanden niet significant verschilt van dit effect in ontwikkelde landen. Daarmee wordt hypothese 3 verworpen.
[bookmark: _Toc14802783]5.4 Model en werkelijkheid
Alle hypothesen zijn verworpen, waaruit blijkt dat de resultaten niet volledig overeenkomen met wat verwacht werd vanuit de bestaande wetenschappelijke literatuur. Daarom rijst de vraag; Hoe goed past het definitieve model in de data? Om dit te verifiëren zijn de data samen met M.3 grafisch weergegeven. Daarbij zijn de twee grafieken op de volgende pagina gevormd. Uit de grafieken blijkt dat het model een meer constante en voor ontwikkelingslanden ook een lagere voorspelling maakt dan de ontwikkeling van de economie in werkelijkheid is. Waar de data een aantal uitschieters bevat, is de voorspelling vanuit het model gelijkmatiger en daardoor verschilt het model met enige regelmaat meer dan 4% van de realiteit. Dit lijkt weinig, maar in de praktijk gaat dit om minimaal $40 per inwoner, wat zeker voor ontwikkelingslanden een aanzienlijk aandeel van het inkomen is. Het model is dus meer gematigd, maar voorspelt in veel gevallen, in meerdere mate voor ontwikkelingslanden, de richting van de relatie juist. Voor ontwikkelingslanden is de voorspelling te laag, wat doet vermoeden dat in M.3 een variabele mist die significante invloed uitoefent op de relatie tussen ondernemersactiviteit en economische groei.
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Grafiek 1. Voorspelde (rood) en gerealiseerde (blauw) procentuele jaarlijkse groei van het bbp per hoofd voor ontwikkelde landen. De trend is in lichte kleur toegevoegd. Observaties uit 2010, 2013 en 2017.
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Grafiek 2. Voorspelde (rood) en gerealiseerde (blauw) procentuele jaarlijkse groei van het bbp per hoofd voor ontwikkelingslanden. De trend is in lichte kleur toegevoegd. Observaties uit 2010, 2013 en 2017.

[bookmark: _Toc14802784]6. Conclusie en discussie
Deze scriptie onderzocht de vraag: Hoe verschilt de relatie tussen ondernemerschap en economische groei in ontwikkelingslanden van die in ontwikkelde landen en wat is hierbij de rol van instituties? Betrouwbare data van de World Bank en GEM zijn gebruikt voor een regressiemodel waarin landelijke karakteristieken, waaronder de instituties, opgenomen zijn. Het onderzoek heeft enkel geresulteerd in insignificante coëfficiënten voor de verklarende variabele ondernemersactiviteit. Daarom kunnen geen sterke conclusies getrokken worden. De insignificanties zijn echter geen onoverkomelijke belemmering voor het beantwoorden van de deelvragen, waardoor antwoord op de onderzoeksvraag gegeven kan worden. Verder worden beperkingen en suggesties voor vervolgonderzoek besproken.
[bookmark: _Toc14802785]6.1 Deelvragen
[bookmark: _Toc14802786]6.1.1 Hoe verhouden ondernemerschap en economische groei zich tot elkaar volgens de wetenschappelijke literatuur?
Ondernemerschap staat volgens de literatuur in positieve relatie tot economische groei, waarbij een startende ondernemer met groeipotentie bijdraagt aan een hogere welvaart en economische groei in de hele maatschappij. Voor ontwikkelingslanden vinden onderzoeken een negatieve relatie. Meerdere redenen, zoals het tekort aan grote bedrijven of een andere regeringsvorm liggen hieraan ten grondslag. Ook het verschil tussen ondernemers die vanuit kansen handelen en zij die ondernemen als uitweg uit armoede heeft invloed. De laatstgenoemde soort ondernemers komt meer voor in ontwikkelingslanden en draagt volgens de literatuur niet bij aan economische groei. Onderzoek is het eens dat ondernemers die ideeën commercialiseren die anders nooit op de markt gekomen waren positieve invloed uitoefenen op de economische groei binnen een maatschappij. Over het algemeen is de relatie dus positief. 
[bookmark: _Toc14802787]6.1.2 Wat kenmerkt ontwikkelingslanden?
Ontwikkelingslanden worden gekenmerkt door een laag inkomen, lagere waardes van menselijk kapitaal en een minder stabiele economie. Ze kennen vergeleken met ontwikkelde landen hogere kindersterfte, meer natuurrampen en economische schokken en minder gezondheidszorg. De relatief hoge bevolkingsgroei zorgt voor veel jongeren, die vaker voornemens tot ondernemen blijken te hebben dan oudere mensen. Dit kan positief zijn voor de economische ontwikkeling van ontwikkelingslanden. Echter, de instabiliteit van de overheid, de economie en de natuur bemoeilijken het voor ondernemers een duurzaam bedrijf te starten. Deze omstandigheden en het feit dat mensen in ontwikkelingslanden vaker een onderneming starten als uitweg uit armoede, vermindert de kans op succesvol ondernemen.
[bookmark: _Toc14802788]6.1.3 Wat is de rol van instituties in de relatie tussen ondernemerschap en economische groei?
Volgens de literatuur hebben instituties invloed op zowel ondernemersactiviteit als economische groei en via ondernemerschap op economische groei. Ondernemers zelf beïnvloeden mogelijk ook instituties. Corruptie is daarbij negatief gecorreleerd met ondernemerschap en groei. Democratisch bestuur en de mate waarin een land de rechtsstaat toepast correleert positief met groei en ondernemersactiviteit. Volgens Acs (2006) is het belangrijk ondernemerschap als uitweg uit armoede te mijden en eerst een stabiele middensector te creëren, voor je ondernemen promoot. Dit toont het belang van stabiliteit en verklaart de negatieve relatie tussen ondernemerschap en economische groei in ontwikkelingslanden uit eerder onderzoek. Concluderend, de mate waarin een overheid de inwoners onder controle heeft en effectief bestuurt, staat in positieve relatie tot ondernemersactiviteit en economische groei.
[bookmark: _Toc14802789]6.1.4 Welke factoren zijn van invloed op de economische ontwikkeling van landen?
De demografische en economische factoren die positieve invloed op economische groei lijken te hebben, zijn inkomensongelijkheid, bevolkingsgroei, de grootte van de agrarische sector en de grootte van de exportsector. In de regressiemodellen blijkt echter dat alleen de GINI-coëfficiënt, inkomensongelijkheid, significant positief effect heeft op economische groei. De andere variabelen staan niet in relatie tot de relatie tussen ondernemerschap en economische groei. Ook tijd blijkt niet van significante invloed op economische groei.
H.1: Ondernemersactiviteit is positief gerelateerd aan economische groei.
Uit de resultaten is gebleken dat ondernemersactiviteit en economische groei niet significant gerelateerd zijn aan elkaar. Hoewel de coëfficiënt van ondernemersactiviteit in elk model positief is, blijkt deze relatie niet significant. De correlatie tussen ondernemersactiviteit en economische groei is wel positief. Toch moet hypothese 1 verworpen worden. 
H.2: De relatie tussen ondernemersactiviteit en economische groei is zwakker in landen met relatief zwakkere instituties.
Verschillende institutionele variabelen zijn apart van elkaar getest in regressiemodellen. Hieruit bleek geen significant effect voor één van de institutionele variabelen. Daarmee wordt de conclusie getrokken dat instituties geen significant effect uitoefenen op de relatie tussen ondernemerschap en economische groei. Dit betekent dat hypothese 2 wordt verworpen.
H.3: De relatie tussen ondernemersactiviteit en economische groei in ontwikkelingslanden is zwakker dan in ontwikkelde landen.
Deze laatste hypothese is op basis van model 3 beoordeeld. Hierin is de interactievariabele ontwikkelingsland opgenomen om het verschillende effect voor ontwikkelde en ontwikkelingslanden op de relatie tussen ondernemersactiviteit en economische groei te bepalen. Gebleken is dat een ontwikkelingsland gemiddeld 0.700% minder economisch groeit dan een ontwikkeld land. Dit effect toont echter geen relatie met ondernemerschap. Aangezien het effect van ondernemersactiviteit insignificant bleek, wordt geconcludeerd dat de relatie tussen ondernemerschap en economische groei niet verschilt tussen ontwikkelde en ontwikkelingslanden. Concluderend, hypothese 3 wordt verworpen.
[bookmark: _Toc14802790]6.2 Antwoord op de onderzoeksvraag
Dit onderzoek vindt geen significante relatie tussen ondernemerschap en economische groei. De correlatie tussen beiden is wel positief. Hierbij blijkt de invloed van instituties te verwaarlozen. Ook tussen ontwikkelde en ontwikkelingslanden wordt geen significant verschillende relatie tussen ondernemerschap en economische groei gevonden. Wel blijkt dat ontwikkelingslanden gemiddeld minder snel groeien, terwijl ze gemiddeld een hoger percentage startende ondernemers kennen. Daarmee luidt de conclusie dat op wereldwijd niveau geen significante relatie tussen ondernemersactiviteit en economische groei gevonden wordt. Hierbij maakt het niet uit of een land ontwikkeld is of niet. Ook corruptie, democratische vrijheid, effectiviteit van de regering, de rechtsstaat en stabiliteit van de overheid blijken niet van significante invloed op economische groei.
[bookmark: _Toc14802791]6.3 Beperkingen en suggesties voor vervolgonderzoek
Dit onderzoek is gebaseerd op data uit landen wereldwijd. Dit maakt de externe validiteit hoger, aangezien de conclusie toepasbaar is op landen over de hele wereld. Echter, omdat landen over de hele wereld zo verschillend zijn, is het mogelijk dat de verschillen in bijvoorbeeld bevolkingsdichtheid, vrede of klimaat invloed hebben op de economische toestand of groei, zonder dat hiermee rekening gehouden is in de analyse. Het is daarom voor vervolgonderzoek raadzaam een analyse op te zetten per continent. 
Een andere factor die de uitkomsten van dit onderzoek mogelijk beïnvloed heeft, is de beschikbaarheid van de data. Voor extreem onderontwikkelde landen zal data verzamelen geen prioriteit zijn, waardoor data van deze landen waarschijnlijk niet beschikbaar zijn. De ontwikkelingslanden die nu in de analyse meegenomen zijn, horen dus bij de meer ontwikkelde ontwikkelingslanden. Onbekend is of deze selectie aan landen bijvoorbeeld meer ondernemers kent die handelen vanuit ideeën en kansen in plaats van uit de noodzaak een inkomen te generen. Ook dit kan de uitkomst van het onderzoek beïnvloeden.
Dit verschil tussen ondernemersintenties heeft mogelijk effect gehad op de resultaten. Dit omdat ontwikkelingslanden over het algemeen relatief meer ondernemers kent die handelen vanuit noodzaak (Desai, 2011; Thurik, 2014). Deze soort ondernemers blijkt een land minder economische groei te brengen dan de ondernemers die vanuit kansen en ideeën handelen. In vervolgonderzoek is het dus raadzaam onderscheid in de regressieanalyse te maken tussen deze groepen ondernemers. 
Hiernaast wordt voor vervolgonderzoek geadviseerd de invloed van economische groei op ondernemers of ondernemersactiviteit te onderzoeken. Mogelijk is er een omgekeerde relatie. Zoals besproken in het theoretisch kader, beïnvloedt de ondernemer mogelijk instituties. Blijkt dat deze relatie inderdaad significant is, dan is deze scriptie onderhevig aan het endogeniteitsprobleem. Om dit in vervolgonderzoek op te lossen, dient een instrumentele variabele gebruikt te worden om het effect van instituties op ondernemerschap en economische groei te kunnen meten. Tot slot heeft dit onderzoek geen data kunnen krijgen over culturele factoren en eigendomsrechten. Deze instituties staan volgens de literatuur echter wel in relatie tot ondernemersactiviteit en economische groei. Hoe deze variabelen invloed hebben op het verschil tussen ontwikkelde en ontwikkelingslanden in de relatie tussen ondernemersactiviteit en economische groei, vraagt om vervolgonderzoek.
[bookmark: _Toc14802792]6.4 Aanbevelingen
Uit dit onderzoek volgt dat inkomensongelijkheid een positief effect heeft op de economische groei. Een implicatie daarvan zou kunnen zijn dat herverdeling, een meer gelijke inkomensverdeling creëren, ontmoedigd dient te worden. Het vinden van deze relatie kan echter met meerdere factoren samenhangen. Ook zorgt de manier waarop economische groei is gedefinieerd, namelijk als de procentuele jaarlijkse toename in bbp per hoofd, mogelijk voor een vertekend beeld. Een land waar de rijkste 10% van de bevolking haar inkomen met 10% verhoogt, terwijl de armste 10% een deel van haar inkomen inlevert, groeit economisch gezien. Dit zal echter door velen als ethisch onverantwoord gezien worden. Om op basis van deze coëfficiënten herverdeling af te raden, is dus te kort door de bocht. Wel raad ik aan deze relatie verder te onderzoeken.
Wat betreft ondernemersactiviteit wordt eveneens aangeraden vervolgonderzoek te doen. De relatie tussen startend ondernemerschap en economische groei lijkt, zoals bleek in het verleden, eerder positief dan negatief te zijn. Dat dit onderzoek geen relatie vindt, maakt eerder onderzoek niet onwaar. Daarnaast vind ik geen negatief effect. Daarom luidt mijn advies: ontmoedig ondernemen niet. Een hogere ondernemersactiviteit is positief gecorreleerd met economische groei en de startende ondernemer genereert allerminst een inkomen voor zichzelf. Daarom: Ondernemend naar een beter bestaan? De tijd zal het leren.
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[bookmark: _Toc14802795]A.1 Lijst van gebruikte afkortingen en variabelen.
	Bbp per hoofd
	Het bruto binnenlands product per inwoner voor het aangegeven jaar. Dit is de totale toegevoegde waarde van de productiefactoren kapitaal, arbeid, natuur en ondernemersactiviteit binnen de landsgrenzen, gedeeld door het inwoneraantal.

	Bruto nationaal product per hoofd
	Bbp per hoofd plus het inkomen van staatsburgers uit buitenland minus het inkomen van buitenlanders in het land.

	Corruptie
	Variabele die aangeeft in welke mate het land controle heeft over corruptie. Deze variabele wordt gerankt ten opzichte van andere landen en heeft een waarde tussen 0-100. Hierbij betekent een score van 100 dat het land de meeste controle heeft over corruptie ter wereld.

	Democratie
	Variabele die aangeeft in hoeverre het volk inbreng heeft in de regering en in welke mate inwoners de vrijheden van meningsuiting, vrije vereniging en media hebben. Deze variabele wordt gerankt ten opzichte van andere landen en heeft een waarde tussen 0-100. Hierbij betekent een score van 100 dat het land de hoogste volksvertegenwoordiging ter wereld heeft.

	Effectiviteit
	Variabele die aangeeft in hoeverre de overheid effectief beleid voert. Effectief beleid houdt in: de kwaliteit van publieke goederen, de mate waarin het overheidsorgaan onafhankelijk is van politieke druk, de mate waarin de overheid geloofwaardig is. Deze variabele wordt gerankt ten opzichte van andere landen en heeft een waarde tussen 0-100. Hierbij betekent een score van 100 dat de overheid van het land het meest effectief ter wereld is.

	GINI
	Variabele voor inkomensongelijkheid binnen een land. De GINI-index meet hoe de inkomensverdeling afwijkt van perfecte gelijkheid door het gebied tussen de Lorenz-curve en de 45⁰-lijn die staat voor absolute gelijkheid te meten als percentage van het maximale gebied onder de 45⁰-lijn. 0 houdt een perfect gelijke verdeling in, de waarde 100 toont perfecte ongelijkheid (één persoon bezit alles)


	Export
	Variabele voor het percentage van het bbp dat wordt verkregen door export.

	Geboortecijfer
	Variabele die het aantal geboortes per 1,000 inwoners per jaar weergeeft.

	Groei
	Variabele voor de economische groei van een land, gemeten in de procentuele groei van het bbp per hoofd ten opzichte van het jaar daarvoor. Als deze variabele voor 2017 de waarde 8.01 aanneemt, is het bbp per hoofd ten opzichte van 2016 dus met 8.01% toegenomen.

	Jaar
	Dummyvariabele met de waarde 1 als de betreffende observatie in 2010 is gedaan, 2 als de observatie uit 2013 komt en 3 bij observaties uit 2017.

	OESO
	Organisatie voor Economische Samenwerking en Ontwikkeling. Deze bestaat uit 35 landen over de hele wereld, die geregeerd worden met democratische beginselen.

	Ontwikkelingsland
	Dummyvariabele met de waarde 1 als een land door de Verenigde Naties bestempeld is tot de categorie minst ontwikkelde landen. 

	Rechtsstaat
	Variabele die aangeeft in hoeverre de rechtsstaat is gehandhaafd. Dat omvat in hoeverre mensen vertrouwen in en leven naar de wet, de kwaliteit van contracthandhaving, eigendomsrechten, politie en rechtbanken en de mate van veiligheid. Deze variabele wordt gerankt ten opzichte van andere landen en heeft een waarde tussen 0-100. Hierbij betekent een score van 100 dat het land de rechtsstaat het beste ter wereld toepast. 

	Stabiliteit
	Variabele die de mate van politieke stabiliteit weergeeft. Deze variabele wordt gerankt ten opzichte van andere landen en heeft een waarde tussen 0-100. Hierbij betekent een score van 100 dat het land het meest politiek stabiel ter wereld is.

	TOA
	Ondernemersactiviteit in een land, als percentage van de beroepsbevolking (18-64 jarigen) dat concrete plannen heeft of uitvoert om een eigen bedrijf te starten. Startende ondernemers hebben maximaal drie jaar een eigen bedrijf.

	TWA
	Toegevoegde waarde agricultuur. Variabele voor de toegevoegde waarde van land- en bosbouw en visserij, gemeten als percentage van het bbp.


[bookmark: _7a285hhvf96b][bookmark: _Toc14802796]A.2 Metatekst
	Sectie
	Inhoud

	1
	Inleiding op het onderwerp en de introductie van de hoofd- en deelvragen.

	2.1
	Theorieën die de basis vormen voor dit onderzoek worden besproken. Dit betreft theorieën over economische groei en de institutionele theorie.

	2.2
	Vijf institutionele variabelen worden in verband gebracht met ondernemersactiviteit.

	2.3
	Vijf institutionele variabelen worden in verband gebracht met economische groei.

	2.4
	De bevindingen vanuit 2.2 en 2.3 worden samengevoegd en een beeld wordt gecreëerd over de relatie tussen ondernemersactiviteit en economische groei. De rol van instituties in deze relatie wordt besproken.

	2.5
	Aan de hand van institutionele variabelen wordt een definitie gegeven voor de term ontwikkelingsland. Aan de hand daarvan worden de verschillen tussen ontwikkelde en ontwikkelingslanden uiteengezet.

	2.6
	Deze paragraaf vormt de conclusie van hoofdstuk 2 en het antwoord op de deelvragen 1 en 2 wordt gegeven. Hypothesen worden gevormd.

	3.1
	De databases die dit onderzoek gebruikt voor de analyse worden besproken.

	3.2
	Variabelen worden toegelicht.

	3.3
	Aan de hand van beschrijvende statistieken wordt inzicht gegeven in de data en worden opvallendheden besproken.

	4
	De voor dit onderzoek toegepaste methodes en het regressiemodel worden uitgelegd.

	5.1
	Hypothese 1 wordt getest. De resultaten van de uitgevoerde regressies worden besproken.

	5.2
	Hypothese 2 wordt getest. De resultaten van de uitgevoerde regressies worden besproken.

	5.3
	Hypothese 3 wordt getest. De resultaten van de uitgevoerde regressies worden besproken.

	5.4
	De voorspelling van het model wordt vergeleken met de werkelijke economische groei.

	6.1
	De deelvragen worden besproken en de gestelde hypothesen worden beoordeeld.

	6.2
	De definitieve conclusie van het onderzoek wordt gegeven door het antwoord op de onderzoeksvraag te formuleren.

	6.3
	Tekortkomingen en suggesties voor vervolgonderzoek worden besproken.

	6.4
	Aanbevelingen worden gegeven op basis van de getrokken conclusie.





[bookmark: _Toc14802797]B.1 Aangewezen ontwikkelingslanden door de Verenigde Naties voor het jaar 2017. 
	Algerije
	Guatemala
	Niger

	Angola
	Guinea
	Nigeria

	Arabische Republiek
	Guinee-Bissau
	Oman

	Argentinië
	Guyana
	Pakistan

	Bahrein
	Haïti
	Panama

	Bangladesh
	Honduras
	Papoea-Nieuw-Guinea

	Barbados
	Hong Kong
	Paraguay

	Benin
	India
	Peru

	Bolivia
	Indonesië
	Qatar

	Botswana
	Irak
	Rwanda

	Brazilië
	Iran
	Sao Tomé en Principe

	Brunei
	Israël
	Saoedi-Arabië

	Burkina Faso
	Ivoorkust
	Senegal

	Burundi
	Jamaica
	Sierra Leone

	Cabo Verde
	Jemen
	Singapore

	Centraal Afrikaanse Republiek
	Jordanië
	Soedan

	Chili
	Kameroen
	Somalië

	China
	Kenia
	Sri Lanka

	Colombia
	Koeweit
	Syrië

	Comoren
	Lesotho
	Taiwan

	Congo
	Libanon
	Thailand

	Costa Rica
	Liberia
	Togo

	Cuba
	Libië
	Trinidad en Tobago

	Darussalam
	Madagascar
	Tsjaad

	Democratische Republiek Congo
	Malawi
	Tunesië

	Djibouti
	Maleisië
	Turkije

	Dominicaanse Republiek
	Mali
	Uganda

	Ecuador
	Marokko
	Uruguay

	Egypte
	Mauritanië
	Venezuela

	El Salvador
	Mauritius
	Verenigde Arabische Emiraten

	Equatoriaal-Guinea
	Mexico
	Verenigde Republiek Tanzania

	Eritrea
	Mozambique
	Vietnam

	Ethiopië
	Myanmar
	Zambia

	Filippijnen
	Namibië
	Zimbabwe

	Gabon
	Nepal
	Zuid-Afrika

	Gambia
	Nicaragua
	Zuid-Korea

	Ghana
	
	


Bron: United Nations Country Classification. Dikgedrukte landen zijn opgenomen in de analyse van deze scriptie.
[bookmark: _Toc14802798]B.2 Lijst van landen meegenomen in de statistische analyse.
	Ontwikkelde landen
	Ontwikkelingslanden

	Australië
	Algerije

	België
	Angola

	Bosnië-Herzegovina
	Argentinië

	Bulgarije
	Barbados

	Canada
	Bolivia

	Cyprus
	Botswana

	Denemarken
	Brazilië

	Duitsland
	Chili

	Estland
	China

	Finland
	Colombia

	Frankrijk
	Costa Rica

	Griekenland
	Ecuador

	Hongarije
	Egypte

	Ierland
	Filippijnen

	IJsland
	Ghana

	Italië
	Guatemala

	Japan
	India

	Kazachstan
	Indonesië

	Kroatië
	Iran

	Letland
	Israël

	Litouwen
	Jamaica

	Luxemburg
	Libanon

	Macedonië
	Libië

	Montenegro
	Madagascar

	Nederland
	Malawi

	Noorwegen
	Maleisië

	Polen
	Marokko

	Portugal 
	Mexico

	Puerto Rico
	Namibië

	Roemenië
	Nigeria

	Rusland
	Pakistan

	Slovenië
	Panama

	Slowakije
	Peru

	Spanje
	Qatar

	Suriname
	Saoedi-Arabië

	Tsjechië
	Singapore

	Vanuatu
	Thailand

	Verenigd Koninkrijk
	Trinidad en Tobago

	Verenigde Staten
	Tunesië

	Zweden
	Turkije

	Zwitserland
	Uganda

	
	Uruguay

	
	Vietnam

	
	Zambia

	
	Zuid-Afrika

	
	Zuid-Korea




[bookmark: _Toc14802799]C.1 Overzicht van de relatie tussen de verschillende institutionele factoren en ondernemersactiviteit of economische groei, volgens de literatuur.
	Institutionele factor
	Relatie tot ondernemersactiviteit
	Relatie tot economische groei

	Beperkte overheid
	Positief indien gekoppeld aan vrijheid
	Positief

	Rechtsstaat
	Positief
	Positief in ontwikkelde landen, niet vast te stellen voor ontwikkelingslanden

	Eigendomsrechten
	Positief
	Positief voor ontwikkelde landen, negatief voor ontwikkelingslanden

	Corruptie
	Op enkele studies na, negatief
	Negatief, direct of indirect via democratie

	Cultuur
	Wisselend voor verschillende culturele kenmerken
	Effecten zijn gemeten, positief voor opvoeding, geduld en risicogevoeligheid. Relatie loopt via ondernemersactiviteit.


[bookmark: _Toc14802800]C.2 Correlatietabel van de afhankelijke, onafhankelijke en controlevariabelen. 
	
	Ontwikkelingsland
	Groei
	TOA
	TWA
	Export 
	GINI 
	Geboortes
	Corruptie
	Effectiviteit
	Stabiliteit
	Rechtsstaat
	Democratie

	Ontwik-
kelingsland
	1.000
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Groei
	0.241
	1.000
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOA
	0.522
	0.176
	1.000
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TWA
	0.477
	0.225
	0.507
	1.000
	
	
	
	
	
	
	
	

	Export
	-0.265
	-0.061
	-0.150
	-0.086
	1.000
	
	
	
	
	
	
	

	GINI
	0.671
	0.325
	0.469
	0.319
	-0.303
	1.000
	
	
	
	
	
	

	Geboortes
	0.573
	0.125
	0.621
	0.529
	-0.245
	0.392
	1.000
	
	
	
	
	

	Corruptie
	-0.460
	-0.043
	-0.358
	-0.399
	0.173
	-0.362
	-0.434
	1.000
	
	
	
	

	Effectiviteit
	-0.468
	-0.020
	-0.453
	-0.443
	0.114
	-0.286
	-0.362
	0.923
	1.000
	
	
	

	Stabiliteit
	-0.500
	-0.081
	-0.175
	-0.309
	0.194
	-0.428
	-0.485
	0.780
	0.713
	1.000
	
	

	Rechtsstaat
	-0.510
	-0.082
	-0.405
	-0.375
	0.206
	-0.450
	-0.427
	0.947
	0.937
	0.775
	1.000
	

	Democratie
	-0.498
	-0.131
	-0.256
	-0.407
	0.287
	-0.468
	-0.302
	0.826
	0.763
	0.725
	0.804
	1.000


[bookmark: _Toc12363909][bookmark: _Toc12443253]Notitie: rood gearceerde correlaties zijn zwak (-0.100-0.100) en groen gearceerde correlaties geven een sterke correlatie weer (-0.700< of >0.700).

[bookmark: _Ref12441325][bookmark: _Toc14802801]C.3 Resultaten van de regressieanalyses op groei, met de controlevariabelen TWA, export, geboortes, GINI, 2013 en 2017.
	
	M.0                              
	M.1                                

	Constante
	-1.583
	-1.419

	
	(1.248)
	(1.274)

	TOA
	
	0.024

	
	
	(0.035)

	TWA
	0.056
	0.045

	
	(0.044)
	(0.046)

	Export
	0.016
	0.004

	
	(0.027)
	(0.007)

	Geboortes
	0.016
	0.007

	
	(0.027)
	(0.031)

	GINI
	0.090***
	1.083**

	
	(0.007)
	(0.033)

	2013
	-0.700
	-0.759

	
	(0.490)
	(0.499)

	2017
	0.194
	0.147

	
	(0.576)
	(0.581)


Notitie: *p<0.1, **P<0.05, ***p<0.01. Standaard errors tussen haakjes. Obs. 123.


[bookmark: _Ref12443440][bookmark: _Toc14802802]C.4 Vergelijking van de resultaten van de regressieanalyses van TOA op groei.
	
	M.1.1   
	M.1.2   
	M.1.3               
	M.1.4    
	M.1.5               

	Constante
	-1.324
	-0.396
	-1.680
	-0.741
	-0.957

	
	(1.625)
	(1.589)
	(1.794)
	(1.722)
	(1.634)

	TOA
	0.024
	0.028
	0.025
	0.022
	0.027

	
	(0.035)
	(0.035)
	(0.035)
	(0.035)
	(0.036)

	TWA
	0.044
	0.009
	0.048
	0.039
	0.039

	
	(0.048)
	(0.050)
	(0.048)
	(0.048)
	(0.048)

	Export
	0.004
	0.004
	0.004
	0.004
	0.004

	
	(0.007)
	(0.007)
	(0.007)
	(0.007)
	(0.007)

	Geboortes
	0.006
	-0.002
	0.008
	0.004
	0.005

	
	(0.031)
	(0.031)
	(0.031)
	(0.031)
	(0.031)

	GINI
	0.083**
	0.075**
	0.085**
	0.079**
	0.078**

	
	(0.034)
	(0.033)
	(0.034)
	(0.034)
	(0.036)

	2013
	-0.760
	-0.808
	-0.761
	-0.769
	-0.760

	
	(0.501)
	(0.583)
	(0.501)
	(0.589)
	(0.501)

	2017
	0.136
	-0.036
	0.157
	0.099
	0.097

	
	(0.595)
	(0.018)
	(0.586)
	(0.589)
	(0.594)

	Corruptie
	-0.001
	
	
	
	

	
	(0.010)
	
	
	
	

	Democratie
	
	-0.018*
	
	
	

	
	
	(0.010)
	
	
	

	Effectiviteit
	
	
	0.003
	
	

	
	
	
	(0.012)
	
	

	Rechtsstaat
	
	
	
	-0.006
	

	
	
	
	
	(0.010)
	

	Stabiliteit
	
	
	
	
	-0.004

	
	
	
	
	
	(0.010)


Notitie: *p<0.1, **P<0.05, ***p<0.01. Standaard errors tussen haakjes. Obs. 123.

[bookmark: _Ref12443443][bookmark: _Toc14802803]C.5 Resultaten van de regressieanalyses van TOA op groei met de controlevariabelen TWA, export, geboortes, GINI, 2013, 2017 en ontwikkelingsland.
	
	M.2                        

	Constante
	-0.215

	
	(1.392)

	TOA
	0.014

	
	(0.034)

	TWA
	0.008

	
	(0.047)

	Export
	0.006

	
	(0.007)

	Geboortes
	-0.016

	
	(0.031)

	GINI
	0.035

	
	(0.037)

	2013
	-0.815*

	
	(0.488)

	2017
	0.118

	
	(0.568)

	Ontwikkelingsland
	-0.700***

	
	(0.490)


Notitie: *p<0.1, **P<0.05, ***p<0.01. Standaard errors tussen haakjes. Obs. 123.
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